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Traditional Funding Options རང་�གས་�ི་མ་ད�ལ་གདམ་ཁ།
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Friends & Family
ཆ་རོགས་དང་བཟའ་ཚང་།

Bank Loans
ད�ལ་ཁང་གི་�ིན་འ�ལ།

Angel Investments 
& Venture Capitalམ་

�་གཞི་�་དང་མ་�།

Equityབགོ་བཤདའི་གནས་གོང་།

Probability of Approval གནང་བ་འ�ང་�དི་པ།

Average Funding ད�་�མོས་མ་ད�ལ།

57% 0.016% 0.0091% 0.00004%

$17k $145k $500k $10M+



Traditional Funding Options རང་�གས་�ི་མ་ད�ལ་གདམ་ཁ། – Pro’s & Con’s �ད་རིག་

དང་མ�་�ོར།
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Pro‘s�ད་
རིག།

Quick to obtain མ�ོགས་པ་

ཐོབ་ནི།
Quick Closing
• མ�ོགས་པ་མ�ག་བ�་ནི།

Larger Checks
• ཞིབ་ད�ད་�ོམ།

Almost any requested 
amount �ས་རང་མ་ད�ལ་�ི་�་བ།་

Con‘sམ�་
�ོར།

Small amounts
Strained
relationshipsམ་ད�ལ་�ང་བ་
དཀར་ངལ།

Personally guaranteed
Potential debt trapརང་�ེར་
�ིན་འ�ལ་དོག་སར་�ད་ནི།

ROI of 2000% in 7 to 10 
years
Business Involvementརོའི་
བ�་ཆ་༢༠༠༠ཐམ་པ་ ལོ་ངོ་༧ལས་༡༠་གི་བར་

ཚ�ང་�ཱའི་འ�ེལགཏོགས།

Lost Control
Committed to created 
share holder valueམ�ག་�་
བགོ་བཤའི་བདག་འཛ�ན་མ་�ོགསཔ།

Friends & Family
ཆ་རོགས་དང་བཟའ་ཚང་།

Bank Loans
ད�ལ་ཁང་གི་�ིན་འ�ལ།

Angel Investments 
& Venture Capitalམ་

�་གཞི་�་དང་མ་�།

Equityབགོ་བཤདའི་གནས་གོང་།



Impact of Risk on Investment Decisions ཉེན་ཁག་ཡོད་པའི་མ་�་གཞི་བ�གས་�ོགས་ཐག་གི་

ཕན་གནོད།

• Investors prefer to have a safe income rather than a risky one of the same 
average amount. མ་�་གཞི་བ�གས་འབད་མི་གི་ཉེན་�ང་ལས་�ག་པའི་ མ་ད�ལ་�ི་ད�་�ོམས།

• When cash flows are risky, we must discount them at a rate equal to the risk-free 
interest rate plus an appropriate risk premium.ད�ལ་ལག་�ོད་མོ་གི་ཉེན་ཁག་ ཉེན་�ོད་འ�ས་ད�ལ་ ལས་
བ�ེན་མ་�་གཞི་བ�གས་�ི་�ེད་མར་འཕབ་འབད་དགོཔ།

• The appropriate risk premium will be higher the more the project’s returns tend 
to vary with overall risk in the economy. ད�ལ་ལག་�ོད་མོ་གི་ཉེན་ཁག་ ཉེན་�ོད་འ�ས་ད�ལ་ ལས་བ�ེན་མ་�་
གཞི་བ�གས་�ི་�ེད་མཡར་སེང་འབད་དགཔོ།

• The risk of a security must be evaluated in relation to the fluctuations of other 
investments in the economy. ད�ལ་ལག་�ོད་མོ་གི་ཉེན་ཁག་ ཉེན་�ོད་འ�ས་ད�ལ་ ཡར་སེང་མར་འཕབ་�ི་གནདོ་ཉེན།
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Possible Solution? དཀའ་ངལ་སེལ་ཐབས་ཡོདཔ།

Funding the project or venture by raising
money from a large number of people
backing the project and the idea of the 
project.ལས་འ�ལ་�ི་མ་ད�ལ་ ཡང་ན་ ཉེན་ལེན་ཚ�ང་�ཱ་ཡར་སེང་འདི་ མི་ལེ་ཤ་
ལས་ ལེན་ཡོདཔ། འདི་ལས་འ�ལ་�བ་�ོར་�ིན་ནི་གི་གནས་�བས་ཅིག་ཨིན།

Crowdfundingམིང་དམང་
གི་མ་ད�ལ།
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Funding size differs by type of Crowdfundingམི་དམང་གི་མ་ད�ལ་�་མ་ད�ལ་�་ཚད་�་
ཁ་མི་འཆམ་ནི།
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Donation ཞལ་འདེབས། Rewardsགསལོ་རས། Lending �ིན་འ�ལ།་ Equityབགོ་བཤའ།

Crowdsupportingམི་
དམང་གི་མ་ད�ལ་

• Typically raising < 
$༢༠༠༠༠�་ཡར་སེང་།

Crowdsupportingམི་
དམང་གི་མ་ད�ལ་

• Typically raising < 
$༣༠༠༠༠�་ཡར་སེང་།

Crowdsupportingམི་
དམང་གི་མ་ད�ལ་

• Typically raising < 
$༥༠༠༠༠�་ཡར་སེང་།

Crowdsupportingམི་
དམང་གི་མ་ད�ལ་

• Typically raising < 
$ས་ཡ་�་ཡར་སེང་།



Case Study N1 ཞིབ་ད�ད། ཨེན་༡།
Lon Ton: The Social Impact Guesthouse | Indiegogo མི་�ེ་�་གནདོ་ཡདོ་པའ་ིམ�ནོ་�མི།

https://www.faceofindawgyi.o
rg/blog/2018/6/6/crowdfundi
ng-campaign



3 areas ས་གོ་༣ནང་།

• What we haveང་བཅས་

�་གཅི་ཡདོ།

• What we needང་བཅས་

�་ག་ཅི་དགོ།

• What we give ང་བཅས་

�ིས་ག་ཅི་�ནི་ནི།

• Idea གནས་�བས།

• Connections མ�ན་འ�ལེ།

• Projectལས་འ�ལ།
• Team�ེ་ཚན།

• Money མ་ད�ལ།

• Support�བ་�ཡརཽ།
• Endorsement ཆ་འཇོག།

• Visibilityམཐོང་�གས།

• Discounts མར་འཕབ།

• Belonging དག་དབང་།

• Pre-Sales�ནོ་འ�་ོཚ�ང་ཆས།



• campaign: all activities of the project to reach out to potential supporters གོ་བ�་ ལས་འ�ལ་�ི་ལས་�་�་
ག་ �བ་�ོར་པའི་ ས་གོ་ག་ཏེ་ཡང་�བ་�ེ་�ོད་ནི།

• time: (often) specified time in which to reach the funding goal �ས་ཚ�ད། མ་�་གཞི་བ�གས་�ི་དམིགས་དོན་�བ་ཐབས་
�་ �ས་ཚ�ད་ངེས་ཏིག་བཟོ་ནི།

• goal: sum of money specified by the project ownerདམིགས་དོན། ལས་འ�ལ་ཇོ་བདག་གིས་ ད�ལ་དེ་�་ ཁ་གསལ་འབད་�ིན་
ཡོདཔ།

• threshold: minimum funding goal (where applicable)འགོ་བ�ག་�ས། མ་ད�ལ་�ང་ཤོས་�ི་དམིགས་དོན། ག་ཏེ་�་འོས་འབབ་
འ�ག་ག།

• maximum: maximum funding goal (where applicable)མང་མང་ཤོས། མ་ད�ལ་མང་ཤོས་�ི་དམིགས་དོན། ག་ཏེ་�་འོས་འབབ་
འ�ག་ག།

• Rewards: material or immaterial items given to the supporter during reward-based 
Crowdfundingདགའ་ཚ�ར། མི་དམང་གི་མ་ད�ལ་�་གཞི་བཞག་�ེ་ �བ་�ཡཽར་འབད་མི་ག་ར་�་ ངོས་འཛ�ན་�གས་མ་�ིན་དགོ།

Crowdfunding Terminology: Campaign Terms མི་དམང་མ་�འི་ཐ་�ད།

གོ་བ�འི་ལམ་�གས།



For Tourism, it can be used in 
promotion, pre-sales, marketing, 
tests, maintenance and protection, 
and many othersབ�་བཤལ་པའི་དོནལས། འདི ཡར་

�ག་གི་དོན་ལས་ཡང་ལག་ལེན་འཐབ་ཆོག། �ོན་ཚ�ང་གི་དོན་ལས། ཚ�ང་

ཁལམ་དོན་ལས། བ�ག་ད�ད་ཀ�ི་དོན་ལས། ཉམ་བཅོས་�ི་དོན་ལས།

ཉེན་�ང་གི་དོན་ལས་དང་གཞན་དང་གཞན་�ི་དོན་ལས་གཏང་ཆོག།

Crowdfunding can be used for 
marketing, market research, 

community outreach and press 
activities.མི་དམང་གི་མ་ད�ལ་�ིས་ ཚ�ང་�ོམ་�ི་�ཱ་
གཏང་ཆོག།་ ཚངོ་�ོམ་�ི་ཞིབ་འཚ�ལ་དང་འ�ེལ་བའི་�ཱ་གཞན་

ནང་ཡང་གཏང་ཆོག།

Uses of CF མི་དམང་གི་མ་ད�ལ་ལག་ལེན།



Crowdfunding can be used for For Tourism, it can be used in
marketing, market research, promotion, pre-sales, marketing, 

community outreach and press tests, maintenance and protection,
activities. and many others

Crowdfunding is not a new concept: The Statue of Liberty is thought to be one of the first documented crowdfunding projects.



Examples:དཔེ། Donation based Crowdfunding མིང་དམང་གི་མ་

ད�ལ་�་གཞི་བཞག་ཐོག་གི་ ཞལ་འདེབས།
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Examples: Reward based Crowdfunding དཔེ། མི་དམང་ག་ིམ་ད�ལ་�་གཞ་ི�ེ་ �གས་མ་གསོལ་རས།



ཊེསི་ལ་ ཟེར་མ་ི�མ་འཁརོ་འད་ི མི་དམང་ག་ིམ་ད�ལ་�་ ཁས་ལནེ།





• Subordinated means that all other debt is to be paid first in case of bankruptcy
• More attractive to crowdfunding investors because of profitsharing
• Benefits for company owners:

• Subordinated debt could be assigned to equity and its therefor easier to obtain loans or credit
• No loose of control of the firm
• Profit sharing with crowdfunding investors is time limited vs. unlimited with equity investors.
• Lower interest rate could be offered to investors
• Interest payment requires profit in previous year

Another type of crowdfunding: མི་དམང་ག་ི མ་ད�ལ་ལམ་�གས་གཞན་མ་ིཅགི།

Subordinated debt with optional additional profitsharing ཁེ་སང་བག་ོབཤའ་ིཁ་�ོང་དང་གཅགི་ཁར་ ད�ལ་�ན་ད་ེ �ང་མདེ།
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Examples: Lending based Crowdfunding

Alm Resort Nassfeld
Beim Projekt „Alm Resort Nassfeld“ 
handelt es sich um eine 
abgeschlossene Crowdinvesting-
Kampagne, die auf der 
österreichischen Crowdfunding-
Plattform „1000x1000“ abgewickelt 
wurde. Die Kampagne konnte ein 
Gesamtvolumen von € 557.121 über 
die Crowd einsammeln.

https://crowdcircus.com/plattformen/1000x1000
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Examples: Equity based Crowdfunding



Before 2003

2008

2009

2011

Crowdfunding is not a new concept: The Statue of Liberty is thought to be one of the first documented crowdfunding projects.

Fundraising projects were managed offline or 
remotely (call centers); with the friction of analogic 
payments and enrollments

Sellaband launches as a fan-funding platform for
bands in Europe; “Crowdsourcing” was coined by
Wired-author Jeff Howe

Indiegogo launches in the USA from creative
and social projects; Kickstarter follows few months 
laters

First studies were conducted, e.g. in Germany by ikosom or 
Fraunhofer; The first Crowdfunding Industry Report was published

Developments



Today:

Crowdfunding is not a new concept: The Statue of Liberty is thought to be one of the first documented crowdfunding projects.

• $17.2 billion is generated yearly through crowdfunding only in North America.
• Funds raised through crowdfunding grew 33.7% last year globally
• There were 6,455,080 worldwide crowdfunding campaigns last year.
• Successful crowdfunding campaigns have raised $28,656 on average.
• The average amount raised by all crowdfunding campaigns last year was $824.
• 22.4% is the average success rate of crowdfunding campaigns.
• Overall crowdfunding projects have an average of 47 backers.
• Fully funded crowdfunding projects have an average of 300 backers.
• The average pledge for fully funded projects is $96.
• The average pledge for all crowdfunding projects is $88.
• The crowdfunding market is projected to grow to $300 billion by 2030.
• And there are projected to be 12,063,870 campaigns by 2023.



Crowdfunding is not a new concept: The Statue of Liberty is thought to be one of the first documented crowdfunding projects.



CROWDFUNDING མི་དམང་མ་ད�ལ།

Crowdfunding is often seen as a subset of the term Crowdsourcing, originally coined by Jeff Howe in 2006

CROWD- WISDOM མི་

དམང་ཤསེ་རབ།

CROWD-VOTINGམ་ི

དམང་ཚ�གས་ར�ན།

CROWD- CREATIONམི་

དམང་ག་ིབཟ་ོདཔེ།

CROWD-FUNDINGམ་ི

དམང་ག་ིམ་ད�ལ།

Areas



Comparing financial markets with crowdfunding མི་དམང་གི་མ་

ད�ལ་དང་ ཚ�ང་�ོམ་�ི་མ་ད�ལ་�ི་�ད་པར།
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Financial Markets ཚ�ང་�ོམ་�ི་ད�ལ་�ིས།

Debt: Market assesses the credit 
rating and determines the yield 
(interest rate for debt). ད�ལ་�ན། ཚ�ང་�ོམ་�ི་
�་ལོན་ད�ལ་�ི་རིན་གཏན་འབེབས་བཟ་ོནི། ད�ལ་�ན་�ི་ད�ལ་
�ེད།

Equity: Market assesses the value of 
the firm.བགོ་བཤའ། ཚ�ང་�ོམ་དང་�དཔ་ད་ ཚ�་ལས་�ི་རིན་
གོང་།

Crowdfunding མིང་དམང་མ་ད�ལ།

Debt: Company manager determines 
the interest rate he/she offers.�་ལོན། ཁོ་
མོ་ག་�ང་གི་ ཏི་�་གི་�ེད་�ི་ཚ�ང་ལས་�ི་འཛ�ན་�ོང་གིས་བ�་ནི།

Equity: Company 
managerdetermines the share price 
to which he/she is willing to sell a 
share བགོ་བཤའ། ཁོ་མོ་ག་�ང་གི་ ཏི་�་གི་�ེད་�་ིཚ�ང་ལས་�ི་
འཛ�ན་�ོང་གིས་ བགོ་བཤའ་བཙ�ང་འདོད་ཡོདཔ་མེདཔ་བ�་ནི།



Why does crowdfunding work? མི་དམང་གི་མ་ད�ལ་�ིས་ �ཱ་གེ་�ེ་འབད་འོང་།

Emotional motivation, in terms of an emotional relationship to product, 
geographics or to the company itself is more important for  Crowdfunding 
investors than a financial return. འ�་ཤེས་ཅན་�ི་�ད་�ལ། འཐོན་�ེད་དང་འ�ེལ་བའི་ �ས་མ�ན་�ི་མ�ན་ལམ།
ཚན་རིག་དང་འ�ེལ་བ་དང་ཡང་ན་ མི་དམང་མ་�་ལོག་ལོག་ནིའི་ཚ�ང་ལས་བ�ག་ནི།

• Herdingམི་ཚ�གས།
• Numerical deafnessམ་གོ་བའི་ཨང་�ངས།
• Small amounts cause lack of judgment in terms of risk and return ད�ལ་�ིས་�ང་

བ་ ད�ལ་ལོག་ལོགས་མ་�གས་པའི་ཉེན་ཁག་�་གི་ �ང་�ིམས་བ�་དགོ།
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Different Types of Investment མ་�་གཞི་བ�གས་མ་འ�ཝ།

.

0 € 250k € 750k € > 3m €

Bank Financing ད�ལ་ཁང་གི་ད�ལ་�ིས།

There are three phases: the pre-campaign phase, the campaign-phase itself and a post-campaigning-phase

Angel Investment Venture Funds

Crowdfunding མི་དམང་མ་ད�ལ།

Subsidies, grants, collateral �ན་ཐབས་མ་ད�ལ། �ོགས་རམ་མ་ད�ལ། གཏའམ།



Pipeline of investments and CF སི་ཨེཕ་དང་ �ས་�ན་�ི་མ་�།

 Define your goal �ོད་རའི་དམིགས་དོན་འ�ེལ་
ཚ�ག།

 Define your budget �ོད་རའི་མ་ད�ལ་�ི་ངེས་

ཚ�ག།

 Define your milestonesའ�ར་རིམ་�ི་ངེས་
ཚ�ག།་

 Define your brand ཚ�ང་ལས་�ི་ངེས་ཚ�ག།

 Write a business plan* ཚ�ང་གི་འཆར་

གཞི་འ�ི་ནི།

 Start a company*ཚ�ང་ལས་འགོ་བ�གས།

 Build your team སདེ་ཚན་བཟོ་ནི།

 Explore Crowdfunding མི་དམང་མ་

ད�ལ་འཚ�ལ་ནི།

 Choose the model བཟོ་བཀོད་གདམ་ཁག།

 Choose the platformའབད་ས་གདམ་ཁག་

�བ་ནི།

 Imagine different scenarios

 Set up project &  
communication
planལས་འ�ལ་འགོ་བ�ག་དང་བ�་

དོན་�ོད་ནི།

 Assign tasks to team�ཱ་གི་�ེ་བཟོ་ནི།

 Start a pre-launch page�ོན་འ�ོའི་འགོ་

�ེད།

 Produce campaign video �ལ་�འི་�ོག་

བ�ན་བཟོ་ནི།

 Produce graphics/pics བཟོ་བཀོད་དང་པར་�་

བཟོ་ནི།

 Write campaign texts �ལ་�འི་ཡི་�་འ�་ི

ནི།

 Write FAQsཨེཕ་ཨ་ེཀི�་འ�ི་ནི།
 Clarify legal issues�ིམས་དོན་�ོར་ལས་ དག་

བཅོས་འབད་ནི།

 Open account & add profile ད�ལ་རཙ�ས་�ེ་ནི།

 Set up paymentད�ལ་ཕོག་བཟོ་ནི།
 Add campaign title �ལ་ས�འི་དོན་ཚན་བརདབ་ནི།

 Add thumbnail & short textཡགི་འ�་ན�་བཟོ་ནི།
 Add description texts ཡི་�འི་ཁ་གསལ་བཟོ་ནི།

 Add graphics & pictures པར་དང་བཟོ་བཀོད་བ�བ་ནི།

 Add rewards གཟེངས་�ོད་བ�བ་ནི།

 Add your team �ེ་ཚན་བ�བ་ནི།

 Upload campaign video�ལ་�འི་�ོག་བརཉན་གཏང་ནི།

 Upload businessplan*ཚ�ང་གི་འཆར་གཞི་གཏང་ནི།

 Test your campaign & adjust it
 Publish your campaign�ལ་�ིའི་ས�ང་བ་དང་�ལ་�འི་

བདེ་�ིག།

There are three phases: the pre-campaign phase, the campaign-phase itself and a post-campaigning-phase

IDENTIFYངོ་བ�་ནི། PREPARE�་�ིག། BUILDབཟོ་ནི།



Venice Municipality will co-
invest 50% of the 4 most 
funded projects out of those 
collected in the field of 
environmental protection, 
ethical tourism and 
proximityབེ་སིན་�ིས་ མ་ད�ལ་བ�་ཆ་ལས་༥༠
གཏང་གནང་མི་ལས་ འདི་ཡང་གཙ�་ཅན་མབཞིཔོ་འདི་
མཁའ་འཁོར་ཉེན་�ང་དང་�ན་པའི་ཐོག་ལས་ བཟང་�ོད་
�ི་ བ�་བཤལཔ་གི་དོན་ལས་ཨིན་པས།

There are three phases: the pre-campaign phase, the campaign-phase itself and a post-campaigning-phase



China uses crowdfunding for 
great Wall Restoration�་གནག་
གིརེཊཝལ་�ི་དོན་ལས་མི་དམང་གི་མ་ད�ལ།

There are three phases: the pre-campaign phase, the campaign-phase itself and a post-campaigning-phase



Yokkye allows the creation of a 
network of local guides for 
proximity tourism ནང་འཁོད་བ�་བཤལ་ལམ་
�ོན་དང་�ི་བ�ད་ལམ་བཟོའི་དོན་�་གནང་བ་གནང་ཡོདཔ།

There are three phases: the pre-campaign phase, the campaign-phase itself and a post-campaigning-phase



There are three phases: the pre-campaign phase, the campaign-phase itself and a post-campaigning-phase



Intitial Coin Offering – ICO འགོ་ཐོག་གི་ ཏིག་�ང་�ིན་འདོད།

Unregulated & dezentralized fund raising of cryptocurrency ཨ་�ག་རང་ལས་གཡོགཔ་མིན་

པའི་དང་ དབང་ཚད་�ིར་�ེལ་མིན་མ་ད�ལ་ ཡར་སེང་གི་ མ་ད�ལ།
Pros �ད་རིག་ཅན།

1. Readily accessible for investors and startup companies ཚ�ང་ལས་ འགོ་བ�གས་�ི་དོན་ལས་ ཐོབ་�གསཔ་བཟོ་ནི།

2. Accessible online བ�ད་ལམ་�ི་ཐོག་ལས་ �ོད་�གས་པ་བཟོ་ནི།

3. High liquidity ད�ལ་�ར་དངོས་པ་ོམཐོ་ཤོས།

4. Less paperwork ཤོག་�འི་ཐོག་གི་�ཱ་�ང་ཤོས།

5. High return of investment མ་�་ལོག་ཐོབ་ནིའི་མཐོ་ཤོས།

Consམ�་�ིག་ཅན།
1. Volatileའཇམ་ཏོག་ཏོ།
2. A potential fraud་མ�་�རོ་འ�ང་�དི་པའི།

3. May lack accountability འགན་�ི་གཡ་ོ�་འོང�དི་པའི།
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Intitial Coin Offering – ICO འགོ་ཐོག་གི་ ཏིག་�ང་�ིན་འདོད།

imore detail part 1 ཁ་གསལ་༢པ།

Pros�ད་རིག།
1. Pros�་དརགི།
1. Readily accessible for investors and startup companies. ཨ་�ག་རང་ལས་གཡགོཔ་མིན་པའི་དང་ དབང་ཚད་�རི་
�ེལ་མིན་མ་ད�ལ་ ཡར་སངེ་གི་ མ་ད�ལ།

2. Accessible online བ�ད་ལམ་�ི་ཐོག་ལས་ �ོད་�གས་པ་བཟོ་ནི།

– Whitepaper that includes vital project details such as the problem to be solved 
and the solutions or actions to take དཀའ་ངལ་སེལ་ཐབས་ ཡང་ན་ དཀའ་ངལ་སེལ་ནི་ ལས་འ�ལ་ཁ་གསལ་འབད་བཟོ་�ེ་ཡོདཔ།

– Team background, including GitHub & Link edin profiles of the team 
members�ེ་ཚན་�བ་�ེན་ �ེ་ཚན་�ི་�ོར་ལས་ཤེས་�ོག་འ�ང་ནི།
– Community pages in Telegram and Bitcointalk forums ཊེ་ལི་ག�མ་ནང་ �ེ་ཚན་བཟོ་ནི།

– Milestones and plans for the coming months and years ལོ་དང་�ཝ་གི་འ�ང་རིམ་དང་འཆར་གཞི་

3. High liquidity ད�ལ་�ར་དངོས་པ་ོམཐོ་ཤོས། 33
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Intitial Coin Offering – ICO འགོ་ཐོག་གི་ ཏིག་�ང་�ིན་འདོད།

imore detail part 2 ཁ་གསལ་༣པ།

Cons�ད་རིག།
1. Volatile. འཇམ་ཏོག་ཏོ།
2. A potential fraudམ�་�རོ་འ�ང་�དི་པའི།

investor, has to diligently look at the profiles of the team members and see if 
they have the experience, technology, or blockchain knowledge to pull off their 
claims in the whitepaper. However, not every investor is well informed enough to 
distinguish one good ICO from a bad and fraudulent one. བ�་�ོག་པ། ལས་འ�ལ་�ི་འ�ས་མི་�་གི་
ཉམས་�ོང་། འ�ལ་རིག། ཡང་ན་ ཤོག་�འི་ལོགས་�་འ�ི་ཡོད་པའི་ འཆར་གཞི་འདི་�་ དེ་དང་བ�ན་པའི་ བ�་�ོག་པ་�་གིས་ བ�ོ་དོན་ལེགས་ཤོམ་འབད་ཡོདཔ་�ངམ་

ཅིག་མིན་པ་ �ཱ་གཞན་དང་གཞན་�ི་ཐོག་ལས་ ལེགས་ཤོམ་འབད་གོ་བ�་�ོད་ཡོད་མི་དེ་�་གཞི་བཞག་ཐོག་ལས་ཨིན།

Many ICOs don’t undergo the same regulatory process as IPOs and other 
traditional assets. �་དངོས་�ི་ལམ་�གས་�ོལ་གཞན་དང་དང་འ�ིལ་ཏེ་ ཨའི་པི་ཨོ་གི་�་རིམ་དང་ འ�ིལ་འབད་དགོཔ།

3. May lack accountability འགན་�་ིགཡ་ོ�་འངོ�དི་པའ།ི 34



Innitial Coin Offering – ICO Steps འགོ་ཐོག་གི་ ཏིག་�ང་�ིན་འདོད།

• Define Project ལས་འ�ལ་�ི་ངེས་ཚ�ག།

• White Paper including features ཤོག་�་དཀརཔོ་དང་གཅིག་ཁར་ �ད་�མ།

• Marketing ཚ�ང་ལམ།

10/18/2022
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Paul Hofmann

ཚ�ང་འ�ེལ་པ་དང་�ོབ་�ག་�་གི་�བ་�ོར་�ི་དོན་ལས་ ལམ་�ོན་འབད་ནིའི་དོན་�་ མ་ད�ལ་�ི་�བ་�ོར་ ཚ�ང་

འ�ེལ་པའི་འཛ�ན་�ོང་གི་ཁ་�ག་ཨིནམ།

བ�ར་ཞིབ།
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